9 punktow modelu bizhesowego

WEDtLUG BUSINESS MODEL CANVAS

Kto jest Twoim klientem? - Segmenty klientéw
...ludzie i organizacje, dla ktérych tworzysz wartosc.

Jaka wartos¢ mu dajesz? - Propozycje wartosci
...dla poszczegdlnych segmentow klientdw (produkty i ustugi).

Jakimi kanatami do niego docierasz? - Kanaty
...przez ktore docierasz do klientéw i dostarczasz im produkty i ustugi.

Skad Twoja dziatalnos¢ czerpie przychody? - Relacje z klientami
...jak bedziesz je (najlepiej) utrzymywac?

Skad Twoja dziatalnos¢ czerpie przychody? - Strumienie przychodéw
...jak i przy pomocy jakich mechanizméw cenowych bedziesz osigga¢ przychody?

Jakie sg Twoje kluczowe zasoby, ktére pozwalajg Ci dziata¢? - Kluczowe zasoby
...Czego potrzebujesz by tworzy¢ i dostarczac¢ wartosci (produkty i ustugi)?

Co robisz, by Twoj biznes dziatat? - Kluczowe dziatania
...CO musisz robi¢, by Twdj biznes dziatat?

Kto jest Twoim partnerem? - Kluczowi partnerzy
...kto moze poméc Ci wyciggnac jak najwiecej z Twojego modelu biznesowego?

Jakie sg twoje koszty? - Struktura kosztéw

...gdy juz wiesz jaka jest struktura Twojego modelu biznesowego, mozesz wyobrazi¢ sobie jakie

moga byc¢ jego koszty.
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